
Dicas de
 

G E S T Ã O  &

MARK E T I N G  

 

Para Locação de  

Equipamentos
 

SOFTWARE DE GESTÃO



Parabéns pela iniciativa de acessar este material para estudo. 

Neste ebook você encontrará:

 

5 Dicas de Gestão
 

1 - Organize toda a documentação de forma digital

2 - Identifique de forma detalhada todas as despesas 

3 - Tenha um controle rigoroso do fluxo de caixa

4 - Automatize a gestão financeira

5 - Faça balanços periodicamente

 

7 Dicas de Marketing
 

1 – Tenha um plano de marketing

2 – Produção de conteúdo, você precisa considerar

3 – Venda benefícios e não produtos

4 – Saiba exatamente quanto você vai gastar

5 – Fique de olho nos seus dados

6 – Sempre verifique o retorno obtido com a estratégia

7 – Não sabe o que fazer e como fazer? 
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Sobre a 

gestão financeira
 

Quem é empreendedor sabe que controlar as finanças é fundamental para

manter o negócio firme e forte no mercado. E no segmento de locação de

equipamentos não é diferente.

 

Por isso, nesse ebook trouxemos algumas dicas de gestão financeira que

podem ajudar sua empresa a eliminar falhas e andar com o financeiro em dia

e, assim, conseguir uma posição de destaque entre seus concorrentes.

 

Por que fazer a gestão 

financeira é importante?
 

Segundo um relatório do Sebrae (Serviço Brasileiro de Apoio às Micro e

Pequenas Empresas), uma em cada quatro empresas fecham as portas antes

de completarem 2 anos.

 

E vários motivos podem levar a esse tipo de situação, mas um dos principais

é a falta de uma gestão financeira. Fazer o gerenciamento correto das

finanças é essencial para qualquer negócio. Isso porque, ele ajuda

diretamente em vários aspectos, tais como:

 

Verifica se o negócio está realmente sendo lucrativo;

Ajuda na tomada de decisões;

Evita problemas tributários;

É essencial para o planejamento de expansões;

Garante que a empresa tenha entradas suficientes para cobrir as saídas.

 

Veja 5 Dicas de gestão financeira

para aplicar na sua empresa
 

Se você está tendo dificuldades com as finanças do seu empreendimento,

confira as dicas abaixo para otimizar o financeiro da sua empresa.
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1 - Organize toda 

a documentação de forma digital
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

A primeira recomendação é que você organize toda a documentação

relacionada as finanças, de forma digital. Notas fiscais, contratos,

comprovantes, orçamentos, todos os documentos precisam ser digitalizados!

 

Com isso, você terá mais facilidade para localizar aquilo que precisa, e ainda

vai evitar o acúmulo de papéis no escritório. 

 

O ideal é que além de digitalizar tudo, você também faça o controle por

meio de planilhas ou através de um software de gestão empresarial.

 

Dessa maneira você terá mais agilidade para saber informações pontuais.

Por exemplo, quantas empresas locaram um equipamento X no mês Y. Ou

até mesmo, quais são as despesas que podem ser cortadas ou reduzidas no

seu negócio.

 

Lista de links e ferramentas úteis:
 

Compartilhe

> Para cadastro de clientes / vídeo

> Para cadastro de fornecedores / vídeo

> Para controle de notas fiscais / software

> Para cadastro de produtos e serviços / software 
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2 - Identifique de forma detalhada

todas as despesas fixas e variáveis da

sua empresa
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mais uma das dicas de gestão financeira para empresa de locação de

equipamentos é saber exatamente todas as despesas que envolvem a

operação. Desde conta de luz, internet, até o pagamento de funcionários.

 

Muitos empreendedores tendem a considerar apenas os custos fixos, e se

esquecem daqueles itens que também pesam no orçamento.

 

Por exemplo, o material de escritório que você usa no dia a dia ou mesmo

aquele equipamento que você comprou parcelado, tudo deve ser

contabilizado. Afinal de contas, você usa dinheiro do caixa para comprar

tudo o que usa na sua empresa.

 

Se você colocar a dica anterior em prática, essa segunda será mais fácil de

aplicar. Isso porque você já terá todas as informações disponíveis com mais

agilidade.

 

Links Ferramentas úteis:
 
> Para controle de notas fiscais / software

> Para controle de contas a pagar / software
> Para controle de contas a receber / software
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3 - Tenha um controle 

rigoroso do fluxo de caixa
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

O fluxo de caixa nada mais é do que que o detalhamento periódico de todas

as entradas e saídas da sua empresa. Você pode avaliá-lo de forma diária,

semanal, mensal ou anual. Mas o ideal é que você não fique muito tempo

sem verificar esse aspecto.

 

Esse controle é importante para que você entenda a forma como o seu

negócio fatura. No caso de empresas de locação de equipamentos, por

exemplo, geralmente em determinados meses a demanda por locações é
bem maior. Consequentemente, o faturamento nesses períodos também

cresce.

 

Já em outros meses os ganhos são menores. Quando você faz esse controle

rigoroso do fluxo de caixa, é possível gerenciar as contas de modo que a

empresa feche no azul sempre.

 

Por exemplo, se existem contas que podem ser pagar nos meses de maior

faturamento, esse é o ideal a se fazer. Assim, você evita que nos períodos

de ganhos menores haja um excesso de contas a pagar.

 

Links Ferramentas úteis:
 
> Para controle de fluxo de caixa / software

> Para controle de vendas / software
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4 - Automatize 

a gestão financeira
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Uma das dicas de gestão financeira para empresa de locação de

equipamentos mais importante é automatizar as tarefas. Se você ainda

mantém o controle das finanças de forma manual, saiba que esse pode ser

um dos fatores que está prejudicando o seu negócio.

 

O controle manual, além de tomar muito tempo dos gestores, também abre

margem para muitos problemas.

 

Isso porque, se você colocar um único centavo a mais ou a menos nas

contas, isso já vai impactar diretamente em todo o gerenciamento.

Principalmente se for na questão tributária, onde você corre o risco de

pagar multas.

 

Ao automatizar as tarefas do setor de finanças, além de otimizar o tempo

gasto com elas, você acaba tendo mais segurança. Todas as entradas, saídas

e demais operações serão registradas automaticamente, sem risco de erros

humanos. E com isso, você terá um índice menor de retrabalho.

 

Sem contar que ainda é possível integrar uma série de funções, garantindo

agilidade também para outros setores!

 

Links Ferramentas úteis:
 
> Para automatizar gestão financeira / software

> Para automatizar relatórios financeiros / software
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5 - Faça balanços 

periodicamente
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mais uma das dicas de gestão financeira para empresa de locação de

equipamentos é fazer balanços financeiros periodicamente. Eles são

fundamentais para avaliar o desempenho do negócio em determinados

períodos, e também para planejar os próximos passos.

 

Se você contar com um software de gestão de finanças, esse processo se

tornará mais fácil. Afinal de contas, todas as informações já estarão

centralizadas e com o acesso facilitado.

 

Nesse balanço, você precisa avaliar o desempenho da empresa como todo,

as despesas que podem ser reduzidas, e também os investimentos que

podem ser feitos.

 

É com base nessas informações que será possível criar um planejamento

realmente eficiente, que possa estimular diretamente o crescimento do seu

negócio e a consolidação dele.

 

Links Ferramentas úteis:

 

 
 

Conclusão
 

Com essas dicas de gestão financeira você verá que controlar as finanças

se tornará mais fácil e prático. E com isso, você poderá tomar melhores

decisões para o seu negócio.

> Para controle de vendas / software

> Para controle de estoque / software
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Agora veja 7 Dicas de Marketing 

para empresas de locação
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

O mercado de locação de equipamentos vem apresentando perspectivas

otimistas no que se refere ao   crescimento do setor.

 

E se você deseja aproveitar essas estimativas para elevar o alcance da sua

marca e ampliar suas vendas, é importante colocar em prática algumas

dicas de marketing para empresa que atua nesse segmento de mercado.

 

Isso mesmo! De acordo com a matéria publicada pela Apelmat, nos próximos

dois anos a expectativa de crescimento do segmento de locação de

equipamentos é de 20%.

 

E esse crescimento se deve porque está havendo uma retomada de

confiança em setores como o da Construção Civil, que é um dos que mais

move o mercado de locação.

 

Sendo assim, para não perder a chance de lucrar com essa retomada,

aplique essas 7 dicas de marketing para fortalecer sua empresa de locação

no mercado.
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1 – Tenha um 

plano de Marketing
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fazer marketing não é um exercício de “atirar para todos os lados” e

esperar que as suas ações gerem algum resultado. 

 

Se você realmente quer lucrar com estratégias do gênero, precisa de um

planejamento. Nesse planejamento, você deve inserir algumas informações

essenciais, tais como:

 

Situação do mercado;

Objetivos que a empresa deseja alcançar;

Canais que serão usados;

Dores do público;

Orçamento disponível.

 

Com base nessas informações é que você conseguirá estabelecer um bom

planejamento para a sua empresa.

https://pt-br.facebook.com/
https://twitter.com/
https://www.instagram.com/
https://www.linkedin.com/m/login/
https://bomsaldo.com.br/


Compartilhe

2 – Produção de conteúdo é uma

coisa que você precisa considerar
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Apostar na produção de conteúdo é uma das dicas de marketing que pode

ter muito peso nos resultados da sua empresa de locação de equipamentos.

 

Os seus clientes provavelmente necessitam do serviço que você oferece.

Mas, talvez eles não tenham o conhecimento necessário para tomar a

decisão de locar maquinários.

 

E é nessa hora que uma boa produção de conteúdo entra em ação! Por

meio dela você pode esclarecer essas dúvidas que os clientes têm, e ainda

mostrar como a sua empresa pode ser a melhor solução para as

necessidades deles.

 

Mas lembre-se que a produção de conteúdo também envolve um bom

planejamento antes da produção. 

 

Afinal de contas, você precisa saber o que os seus consumidores buscam

para só então produzir materiais que atendam essas demandas.
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3 – Venda benefícios 

e não produtos
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Esse conceito pode parecer meio estranho à primeira vista. Mas acredite, ele

pode aumentar e muito as suas vendas.

 

Veja bem, quando uma pessoa vai comprar algo, pode ser qualquer coisa,

provavelmente ela não quer saber muito dos detalhes técnicos, mas no que

o produto pode fazer.

 

Por exemplo, se você compra um smartphone, quer saber se ele pode tirar

fotos em alta qualidade, se é possível usar dois chips entre outras coisas. Ou

seja, o foco é totalmente nos benefícios que o aparelho pode te trazer.

 

No marketing para locação de equipamentos essa regra também é válida. O

cliente pode até ter curiosidade sobre as especificações técnicas de cada

maquinário, mas o foco mesmo é saber se ele pode atender as demandas.

 

Por isso, uma das dicas de marketing para empresa de locação de

equipamentos é focar tanto a produção de conteúdo como as

campanhas/anúncios em mostrar os benefícios de um determinado modelo.

Você verá que isso fará toda a diferença!
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4 – Saiba exatamente 

quanto você vai gastar
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Um dos maiores erros que qualquer empreendedor pode cometer é não ter

um orçamento para os gastos com marketing. Isso abre margem para

decisões erradas, e, claro, para prejuízos! E com certeza você não deseja

isso.

 

Assim como outros departamentos da sua empresa possuem um teto de

gastos, o de marketing também precisa de um valor fixado. Isso ajudará e

muito na hora do planejamento.

 

Inclusive, o ideal é indicar como o orçamento será gasto. Quanto você
deseja gastar com a produção de conteúdo? E com Google Adwords? Você
vai investir em redes sociais, mas quanto?

 

Coloque tudo isso na ponta do lápis para evitar que no final das contas seus

gastos saiam do controle.

 

Links Ferramentas úteis:
 
> Para controle Financeiro / software
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5 – Fique de olho 

nos seus dados
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Ao produzir conteúdo e fazer campanhas para divulgar o seu negócio de

locação de equipamentos, também é importante ficar de olho nas métricas.

São elas que vão indicar o quão eficazes suas estratégias estão sendo.

 

Desde o alcance, até a taxa de conversão, esses indicadores vão mostrar de

forma detalhada os resultados de suas ações. Use todas essas informações

para aperfeiçoar cada vez mais as suas abordagens.

 

Tenha em mente que o marketing digital, independentemente do nicho onde

ele é aplicado, envolve o monitoramento e aperfeiçoamento constante de

suas estratégias.

 

Por isso, tão importante quanto anunciar, é avaliar os resultados. Isso

implicará diretamente na gestão financeira de uma empresa de aluguel de

equipamentos que pretende investir em Marketing de forma pesada.

 

Links Ferramentas úteis:
 
> Google Analytics
> Google Search Console 
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6 – Sempre verifique 

o retorno obtido com a estratégia
 

 

 

 

 
 

 

Assim como você precisa estabelecer um orçamento claro para suas

estratégias de marketing, é necessário mensurar o retorno delas. Assim,

você terá uma visão clara do que está sendo lucrativo ou não.

 

Mas, saiba que nem sempre o retorno de uma estratégia pode ser financeiro,

apesar deste ser um dos mais procurados por empreendedores.

 

Muitas vezes suas ações podem melhorar a identidade da marca no

mercado, o nível de engajamento dos consumidores, ou até mesmo a

fidelização de clientes.

 

Por conta disso, saiba que tipo de retorno você deseja e deve mensurar. Se

você quer melhorar o relacionamento através das redes sociais, por

exemplo, você deve avaliar o crescimento de seguidores e de engajamento.

 

Agora, se o seu objetivo é aumentar o número de vendas, você precisará
avaliar a taxa de conversão das suas estratégias de marketing.

 

Então tome cuidado na hora de avaliar o retorno para saber exatamente o

que deve ser considerado. Um bom Software de Gestão de gestão pode

auxiliar neste serviço.
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7 – Não sabe o que fazer e como

fazer? Então, procure quem saiba!
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nem sempre os empreendedores possuem conhecimento suficiente para

colocar as dicas acima em prática. Isso porque o marketing digital pode ser

bem complexo, dependendo do segmento onde ele é aplicado.

 

Por isso, uma das dicas de marketing para empresa de locação de

equipamentos é, quando você não souber o que fazer, procure quem saiba!

Atualmente existem milhares de agências e empresas do ramo que podem te

dar todo o suporte necessário.

 

Tenha em mente que para conseguir os resultados desejados é necessário

investir de forma assertiva no marketing digital. Logo, se você não tem esse

conhecimento, nem uma equipe de marketing para isso, o melhor é
terceirizar essa tarefa.

 

Conclusão
 

Colocando as dicas acima em prática, com certeza a sua empresa saberá
como aproveitar o crescimento no setor e ganhará mais destaque no

mercado, gerando um aumento exponencial nas vendas.

 

Considerações finais
 

Esperamos que essas dias possam ajudar.

Se você gostou, compartilhe com os seus amigos
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